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Пояснительная записка

Представительство Республики Беларусь как независимого государства, ориентированного на рыночные отношения и стремящегося к интеграции в мировое хозяйство, существенно изменило подход к сфере внешнеэкономической деятельности и процессам её регулирования. Данное обстоятельство усиливает необходимость углубления понимания теоретико-методологических и организационно-практических вопросов, связанных с анализом мировой практики, делает их актуальными для продвижения Республики Беларусь к равноправной интеграции в мировое хозяйство.

Целью дисциплины является овладение студентами основами организации и управления внешнеэкономической деятельности предприятия.
Задачами дисциплины являются:
· анализ основных тенденций развития мирового хозяйства и их влияния на состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с техникой подготовки и порядком заключения международных договоров купли-продажи товаров;

· овладение организационно-правовыми аспектами государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с методологией оценки эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия и выбор более прогрессивных методов ее ведения;

· формирование умений и навыков организации эффективного управления внешнеэкономической деятельностью предприятия.
Материал дисциплины основывается на ранее  полученных студентами знаниях по таким курсам, как «Экономическая теория», «Менеджмент», «Экономика предприятий», «Статистика» и др.

Дисциплина «Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью» является спецкурсом и изучается студентами 4 курса специальности 1-25 01 03 «Мировая экономика» специализациями 1-25 01 03 01 «Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью» и 1-25 01 03 02 «Внешнеторговая и коммерческая деятельность».

 Общее количество часов – 240; аудиторное количество часов – 158, из них: лекции – 62, практические занятия – 70, самостоятельная управляемая работа студентов (СУРС) – 26 . Форма отчётности – экзамен.

Примерный тематический план

	№

п/п
	Название темы
	Лекции
	Практи-ческие
	Семи-нары
	Лабо-ратор-ные занятия
	СУРС
	Всего

	1.
	Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития
	2
	2
	
	
	
	4

	2.
	Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности
	2
	2
	
	
	
	4

	3.
	Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство
	4
	4
	
	
	
	8

	4. 
	Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь
	4
	2
	
	
	
	6

	5.
	Совместные предприятия как форма внешнеэкономической деятельности
	
	2
	
	
	2
	4

	6.
	Международное инвестиционное сотрудничество
	
	4
	
	
	4
	8

	7.
	Предпосылки создания и развития свободных экономических зон
	
	2
	
	
	2
	4

	8.
	Международные торговые сделки
	4
	4
	
	
	
	8

	9.
	Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
	2
	2
	
	
	
	4

	10.
	Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров
	6
	6
	
	
	
	12

	11.
	Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки
	8
	4
	
	
	
	12

	12.
	Процесс выполнения контрактов международной поставки товаров
	
	2
	
	
	2
	4

	13.
	Международные коммерческие операции купли-продажи услуг
	2
	4
	
	
	4
	10

	14.
	Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности
	
	2
	
	
	2
	4

	15.
	Внешнеторговые посреднические операции
	2
	2
	
	
	
	4

	16.
	Франчайзинг как метод развития международного бизнеса
	
	2
	
	
	2
	4

	17.
	Роль государства в управлении внешнеэкономической деятельностью
	2
	2
	
	
	4
	8

	18.
	Организационно-правовые основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь
	2
	2
	
	
	
	4

	19.
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	4
	2
	
	
	
	6

	20.
	Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности
	2
	2
	
	
	
	4

	21.
	Система валютного регулирования внешнеэкономической деятельности
	4
	4
	
	
	
	8

	22.
	Внешнеторговые расчёты в составе внешнеэкономической деятельности
	4
	4
	
	
	4
	12

	23.
	Управление внешнеэкономической деятельностью производственного предприятия
	2
	2
	
	
	
	4

	24.
	Конкурентоспособность предприятия и его продукции на внешнем рынке
	2
	2
	
	
	
	4

	25.
	Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия
	4
	4
	
	
	
	8

	
	Итого
	62
	70
	
	
	26
	158


СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОГО МАТЕРИАЛА

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития

Тенденции развития мировой экономики. Глобализация мировой экономики. Преимущества и недостатки глобализации в развитых и развивающихся странах. Формы проявления глобализации. Роль транснациональных корпораций в развитии мировой экономики. Ведущие в мире транснациональные корпорации. Транснациональные инвестиционные фонды. Свободные экономические зоны. Оффшорная система. Малый и средний бизнес и его роль в развитии международной торговли.
Торгово-экономические центры мировой экономики. Экономическая и политическая интеграция государств-членов ЕС. ЕС и страны Центральной и Восточной Европы. Отношения ЕС с Республикой Беларусь. Основные экономические последствия создания НАФТА. Развитие экономической интеграции в Азиатско-Тихоокеанском регионе.

Особенности интеграции экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему. Участие Республики Беларусь в международных интеграционных объединениях: СНГ, Союз Республики Беларусь и Российской Федерации, ЕврАзЭС и ГУУАМ.
2. Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности
Международные организации в сфере внешнеэкономической деятельности. Предпосылки и условия формирования международных организаций. Функции и задачи международных организаций. Признаки классификации международных экономических организаций. Специализированные международные организации и комитеты в области внешнеэкономического сотрудничества.

Принципы деятельности Всемирной торговой организации (ВТО). Раунды переговоров ГАТТ/ВТО. Основные итоги Токийского и Уругвайского раундов переговоров. Генеральное соглашение по торговле услугами (GATS). Соглашение по торговле сельскохозяйственной продукцией ВТО. Антидемпинговое соглашение ВТО. Соглашение по субсидиям и компенсационным пошлинам ВТО. Торговые аспекты прав интеллектуальной собственности (TRIPS). Республика Беларусь и ВТО.
Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД). Специализированные международные организации и комитеты в области внешнеэкономического сотрудничества. Группа Всемирного банка. Европейский банк реконструкции и развитии (ЕБРР). Международная торговая палата (МТП).

3. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

Внешнеэкономическая деятельность: сущность и объективная основа для осуществления процессов в государственных и предпринимательских структурах. Принципиальное отличие внешнеэкономической деятельности от внешнеэкономических связей.

Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика.

Совокупность элементов внешнеэкономической деятельности и основные внешнеэкономические функции в составе хозяйственной деятельности экспортоориентированных предприятий и организаций.

Развитие и реформирование сферы внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Современное состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Экспорт и импорт республики. Географическая и товарная структура внешней торговли. Финансовые показатели деятельности предприятий-экспортеров.

Стратегические цели развития внешней торговли в Республике Беларусь. Проблемы вступления Республики Беларусь во ВТО.

4. Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь

Состав участников внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Условия появления и развития новых организационных форм участия во внешнеэкономической деятельности. Классификация субъектов внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь, ее принципы. Основные характеристики субъектов внешнеэкономической деятельности, критерии их универсализации.

Состав экспортеров-производителей, работающих на внешнем рынке без посредников, и их целевые функции, место и роль в реализации стратегии внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Характеристика участников внешнеэкономической деятельности по характеру совершаемых внешнеторговых операций. Экспортёры и импортёры. Представительство участников внешнеэкономической деятельности, играющих посредническую роль, их целевая ориентация. Содействующие организации, состав участников и профиль их деятельности, роль во внешнеэкономической сфере Республики Беларусь.
Характеристика участников внешнеэкономической деятельности в зависимости от их организационно-правовой формы.
Определение понятия «фирма». Виды фирм и их характеристика.
Основные аспекты деятельности внешнеторговой фирмы. Этапы подготовки внешнеторговой сделки.
5. Совместные предприятия как форма внешнеэкономической деятельности

Предпосылки возникновения и мотивы создания совместных предприятий. Правовая база и экономические основы функционирования совместных предприятий. Порядок государственной регистрации совместных предприятий. Особенности налогообложения совместных предприятий. 

Развитие совместного предпринимательства в Республике Беларусь. Проблемы и пути ускорения развития совместных предприятий в  Республике Беларусь. 

Актуальные вопросы международной внутри- и межфирменной кооперацией.
6.  Международное инвестиционное сотрудничество

Понятие и виды иностранных инвестиций. Объемы и основные тенденции иностранного инвестирования в мире. Плюсы и минусы иностранного инвестирования для стран-кредиторов и заемщиков. Стимулы для привлечения инвестиции из-за рубежа. Роль человеческого капитала в привлечении иностранных инвестиций.
Методы оценки инвестиционного климата. Методика оценки кредитной безопасности Мирового банка. Критерии индекса БЕРИ.
Иностранные инвестиции в Республике Беларусь. Формы инвестирования. Кредитные линии в Республике Беларусь. Оценка инвестиционного климата. Создание и функционирование в республике свободных экономических зон. Влияние международных организаций (ООН, МВФ, Всемирного банка, Европейского банка реконструкции и развития) на развитие инвестиционной деятельности в Республике Беларусь.
7. Предпосылки создания и развития свободных экономических зон
Свободные экономические зоны как  организационные структуры. Понятие и цели создания свободных экономических зон. Типы свободных экономических зон: экспортные, промышленные зоны, банковские и страховые зоны, технологические зоны, комплексные. Особенности функционирования свободных экономических зон в разных странах. Особенности функционирования свободных экономических зон в Республике Беларусь. 

Экономический механизм функционирования свободных экономических зон. Содержание финансов свободных экономических зон. Субъекты финансовых отношений. 

Таможенный и налоговый режим функционирования свободных экономических зон. Валютно-денежное, страховое и банковское регулирование в свободных экономических зонах. Особенности формирования бюджета свободных экономических зон. Фонд развития свободных экономических зон и направления его использования.

8. Международные торговые сделки

Разновидности внешнеторговых операций купли-продажи товаров. Экспортные операции. Импортные операции. Реэкспортные операции. Реимпортные операции.
Понятие и значение встречной торговли. Причины распространения встречной торговли в современных условиях. Современное состояние встречной торговли в мировой практике.

Виды международных компенсационных сделок.

Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе. Сделки с единовременной поставкой и длительными сроками исполнения. Понятие бартерных сделок, техника и особенности их выполнения. Базовое соглашение. Регулирование бартерных операций в Республике Беларусь.

Торговые компенсационные сделки. Краткосрочные компенсационные соглашения. Встречные и авансовые закупки. Понятие оффсетных сделок. Трехсторонние компенсационные сделки. Особенности операций «switch».

Понятие промышленных компенсационных сделок. Характеристика сделок «buy back», «о разделе продукции», «развитие - импорт». Особенности сделок промышленной компенсации.
9. Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
Основные этапы проведения экспортно-импортных сделок. Подготовка к заключению контракта. Поиск и выбор контрагентов. Способы установления контактов с потенциальными покупателями. Заключение контракта купли-продажи товара. Исполнение контракта купли-продажи товара.

Понятие оферты и оферента. Виды оферты и их содержание: твердая, свободная, первая твердая.

Виды коммерческих предложений покупателя. Понятие заказа и запроса. Участие в торгово-промышленных выставках и ярмарках.

Возможные способы заключения экспортно-импортных сделок. Основные правила ведения деловой переписки. Требования к содержанию делового письма.

10. Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров

Контракт как основной коммерческий документ, оформляющий внешнеторговую сделку. Виды контрактов и их характеристика: разовые, с периодической поставкой, с оплатой в денежной и товарной формах, предварительные, срочные.

Правовое регулирование договоров международной купли-продажи товаров. Регулирование внешнеторговых сделок Венской конвенцией ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Участники Конвенции. Действие Венской конвенции на территории Республики Беларусь. Структура Конвенции, области ее применения. Значение Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров.

Форма внешнеторгового контракта купли-продажи товаров. Устная форма сделки. Форма контракта и момент заключения сделки по законодательству Республики Беларусь.

Содержание контракта. Характеристика основных структурных разделов. 
Преамбула. Предмет контракта. Количество товара. Качество товара.

Цена и общая стоимость. Способ платежа. Срок поставки.

Упаковка. Маркировка. Санкции за нарушение условий контракта.

Форс-мажорные обстоятельства. Условия отгрузки. Приемка-сдача товара. Рекламации. Страхование.

Применимое право. Перечень документов для платежа. Лицензии. Прочие условия. Порядок расторжения контракта. Юридические адреса сторон.

Толкование базисных условий поставки в «ИНКОТЕРМС – 2000». Способ расположения терминов. Момент перехода рисков. Характеристика терминов групп C, D, E, F. Выбор условий поставки. Обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора страхования и договора перевозки.
11. Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки

Определение и характеристика основных способов обеспечения исполнения обязательств в международной коммерческой практике. Нормативно-правовая база регулирования способов обеспечения обязательств внешнеторговой сделки в Республике Беларусь.

Понятие и классификация неустоек. Фиксирование неустоек в контракте купли-продажи товаров.

Залог как способ обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки. Предмет залога. Виды залога. Особенности залога движимого и недвижимого имущества.

Сущность поручительства. Простое поручительство и солидарное. Понятие и виды гарантии. Банковская гарантия: понятие, оформление, цели использования. Фирменная гарантия. Личная гарантия. Условия предоставления правительственных гарантий.

Страхование риска непогашения кредита. Уступка права требования и перевод долга (цессия). Понятие и виды факторинга. Определение платы за факторинговое обслуживание. Преимущества и недостатки факторинга. Понятие и механизм форфейтинга. Преимущества и недостатки форфейтинга для сторон сделки.

Резервирование права собственности. Понятие задатка и аванса. Функции задатка. Выбор наиболее оптимальной формы расчета.

Защита от конъюнктурных колебаний цен и валютных рисков. Выбор валюты цены внешнеторгового контракта. Золотые и валютные оговорки, их виды и использование. Регулирование валютной позиции.

Способы обеспечения исполнения обязательств, используемые в практике коммерческой работы белорусскими предприятиями.

Оценка надежности способов, обеспечивающих исполнение обязательств во внешнеторговых сделках.
12. Процесс выполнения контрактов международной поставки товаров

Понятие и виды международных перевозок.

Виды транспорта, используемые на международных перевозках: железнодорожный, автомобильный, морской, речной, воздушный, трубопроводный; их характеристика. Критерии выбора транспорта для международных перевозок.

Транспортная документация, применяемая на международных перевозках: накладная и коносамент. Транспортно-экспедиторская документация и ее характеристика.
13. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг

Виды международных операций купли-продажи услуг по классификации Всемирной торговой организации. Роль услуг в развитии международной торговли. Факторы, способствующие развитию рынка услуг.
Содержание понятия "международный инжиниринг". Виды инженерно-технических услуг. Комплексный инжиниринг. Отличительные особенности инжиниринговых услуг. Предпосылки возникновения и этапы развития международного обмена инженерно-техническими услугами. Факторы, влияющие на рост инжиниринговых операций в современных условиях. Разновидности фирм, выполняющих инжиниринговые работы.
Международные арендные операции: понятие, виды и их сущность.
Понятие лизинга. Отличия лизинга от аренды, купли-продажи товаров, кредита. Виды лизинга. Механизм финансового и оперативного лизинга. Особенности возвратного лизинга. Механизм экспортного, импортного и транзитного лизинга. Преимущества лизинга для производителя, лизинговой фирмы, лизингополучателя. Категории фирм, выполняющих международные операции лизинга. Масштабы международного лизинга.
Развитие лизинга в Республике Беларусь и особенности его регулирования.

Понятие международного туризма. Предпосылки развития международного туристического рынка. Факторы, формирующие туристический спрос. Страны-поставщики и потребители туристических услуг. Виды услуг на международном рынке туризма. Система "time share".Виды соглашений о предоставлении туристических услуг. Изучение международного рынка туризма.
Организация международного туризма в Республике Беларусь.

Мировой рынок информационных услуг: понятие, причины возникновении, этапы становления. Поставщики информационных услуг. Виды информации, предоставляемой на рынке информационных услуг. Электронные сделки. Электронные коммуникации. Потребители информационных услуг. Современные особенности развития рынка информационных услуг. Информационные посредники. Роль компьютеризации в развитии рынка информационных услуг. Лидеры на мировом рынке купли-продажи информации. Рынок информационных услуг США, стран Европейского Союза, Японии. Роль государства в регулировании сферы информационных услуг.
Развитие рынка информационных услуг в Республике Беларусь.
14. Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности

Содержание понятий «патент» и «лицензия». Патентуемые и не патентуемые научно-технические знания. Отличительные особенности ноу-хау. Требования к изобретениям, товарным знакам, промышленным образцам. Операции по обмену результатами научно-исследовательских работ 

Значение международного лицензирования. Соглашения о международном лицензировании, их виды, содержание. Методы определения лицензионного вознаграждения. Паушальный платеж, роялти. 

Состояние рынка купли-продажи международных лицензий в Республике Беларусь. Охрана промышленной собственности в республике.
15. Внешнеторговые посреднические операции

Понятие внешнеторгового посредничества. Влияние компаний – посредников по странам и товарным потокам. Необходимость и целесообразность использования услуг посредников. Недостатки проведения внешнеторговых операций через посредников

Требования, предъявляемые к торговым посредникам. Понятие принципала.

Схема договорных отношений с участием сбытового агента. Виды посредников и схемы договорных отношений с их участием: простые посредники или брокеры; поверенные агенты по продаже или покупке; комиссионеры; аукционисты; консигнаторы; факторы; агенты дель-кредере; дистрибьюторы; экспедиторы; коммивояжеры.

Способы вознаграждения посредников. Агентские соглашения.
16. Франчайзинг как метод развития международного бизнеса

Международный франчайзинг. Понятие франчайзинга, франшизы. Виды франчайзинга, франшизы, их характеристика. Организационная структура управления франчайзинговой системой. Преимущества и недостатки франчайзинга для франчайзера, франчайзи и потребителя. 

Формирование отношений в системе франчайзинга. Организационно-правовая основа взаимоотношений в системе франчайзинга. 

Международный опыт работы на основе договоров франчайзинга. Взаимоотношения сторон по договору франчайзинга. Состав и содержание франшизных договоров. 

Развитие франчайзинга в Республике Беларусь.
17. Роль государства в управлении внешнеэкономической деятельностью

Эволюция роли государства. Понятие эффективного государства. Экономическое обоснование государственного вмешательства. Государство и его потенциал. Стимулирование рынков: либерализация, регулирование и промышленная политика.
Международные торгово-экономические договоры и их характеристика. Договоры о дружбе, сотрудничестве и взаимной помощи. Договоры о торгово-экономическом сотрудничестве. Виды режимов и их влияние на состояние внешней торговли.

Понятия социальной и экономической эффективности. Показатели эффективности экспортно-импортной деятельности государства: экспортная квота, импортная квота, внешнеторговая квота; внешнеторговый оборот в расчёте на душу населения; экспорт или импорт в расчёте на душу населения.

Аппарат государственного управления внешнеэкономической деятельностью в США.

Особенности управления внешнеэкономической деятельностью в Германии.

Специфика системы управления внешнеэкономической сферой в Великобритании.

Институциональные основы управления экспортно-импортными операциями в Японии.

Управление внешнеэкономической деятельностью во Франции.

18. Организационно-правовые основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь

Система органов государственного управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь. Функции и полномочия Президента, Парламента, Совета Министров.

Министерство иностранных дел Республики Беларусь: структура, функции. Роль других министерств и ведомств в регулировании внешнеэкономической деятельности - Министерства финансов, Министерства торговли, Министерства экономики, Национального банка и других. Роль местных органов власти в управлении внешнеэкономической деятельности. Цели и направления деятельности Торгово-промышленной палаты. Основные задачи торговых представительств и советников по торгово-экономическим вопросам.

Законодательные основы регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Нормативно-правовая база регулирования ввоза и вывоза товаров из Республики Беларусь. Перечень документов, определяющих порядок осуществления расчетов по внешнеторговым операциям. Контроль за осуществлением внешнеторговой деятельности.
19. Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
Определение нетарифных ограничений и их цель. Классификация нетарифных ограничений согласно ГАТТ. 

Меры финансового воздействия. Совокупность элементов нетарифных препятствий мер финансового воздействия. 

Понятие современных методов административного регламентирования. Запрещения. Запреты на экспорт и импорт. Открытая и завуалированная формы.

Квотирование. Виды квот и их характеристика: глобальная, индивидуальная, сезонная. Лицензирование. Виды лицензий и их характеристика. Контингентирование. «Добровольное» самоограничение поставок.

Технические нормы, стандарты и правила. Специальные требования к импортным товарам.

Антидемпинговые меры. Основные критерии установления демпинга согласно определению комиссии ЕС. Предписания таможенных органов.

20. Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности

Понятие таможенного тарифа. Основные цели применения таможенного тарифа. Виды таможенных пошлин. Таможенная стоимость.

Методы определения таможенной стоимости товара: по цене сделки с ввозимыми товарами, по цене сделки с идентичными товарами, по цене сделки с однородными товарами, вычитания стоимости, сложения стоимости, резервный метод.

Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности - основной классификатор товаров в Республике Беларусь.
21. Система валютного регулирования внешнеэкономической деятельности

Мировая валютная система. Понятие и виды валютных систем. Структурные составляющие валютных систем, их характеристика. 

Понятие и виды валют. Характеристика национальной валюты с точки зрения ее конвертируемости.

Валютный курс: сущность и виды. Особенности формирования курса национальной валюты в Республике Беларусь.
Определение валютных операций и их классификация. Текущие валютные операции. Валютные операции, связанные с движением капитала. Участники валютных операций.

Процесс формирования механизма валютного регулирования в Республике Беларусь. Организационно-правовые аспекты валютного регулирования в Республике Беларусь. Валютное законодательство в сфере валютного регулирования и контроля в Республике Беларусь. Субъекты валютного рынка. Порядок проведения валютных операций резидентами Республики Беларусь. Влияние интеграционных процессов на систему валютного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
Основные направления валютного регулирования в Республике Беларусь.
22. Внешнеторговые расчёты в составе внешнеэкономической деятельности

Текущие валютные счета: порядок открытия и ведения. Особенности открытия и ведения валютных счетов субъектов хозяйствования Республики Беларусь за рубежом.

Порядок ведения счетов нерезидентов. Текущий счёт. Инвестиционный счёт. Счёт типа «С». Корреспондентские счета и их характеристика.

Безналичные расчеты в иностранной валюте. Общие требования к осуществлению расчетов. Формы осуществления безналичных расчетов. Механизм осуществления отдельных форм безналичных расчетов.
Аккредитивная форма расчетов во внешнеэкономической деятельности предприятий. Отзывный и безотзывный аккредитив. Покрытый и непокрытый аккредитивы. Возобновляемый аккредитив. Резервный аккредитив. Механизм расчётов в форме документарного аккредитива

Механизм осуществления инкассовой формы расчетов во внешней торговле. Чистое и документарное инкассо. Экспортное и импортное инкассо. Достоинства и недостатки инкассовой формы расчёта.
Банковский перевод. Преимущества и недостатки банковского перевода.

Чек и его виды. Преимущества и недостатки организации расчетов посредством чеков.

Вексель: понятие и механизм организации расчетов. Роль банка в организации вексельной формы расчёта.
Наличный оборот иностранной валюты.
23. Управление внешнеэкономической деятельностью производственного предприятия

Предприятие как субъект внешнеэкономической деятельности.
Организационные структуры управления внешнеэкономической деятельностью на предприятии.
Планирование внешнеэкономической деятельности на предприятии. Содержание и принципы планирования. Структура планов предприятия. Виды планирования. Показатели планирования внешнеэкономической деятельности.
Способы и формы выхода предприятия на внешний рынок. Использование Интернет-технологий во внешнеэкономической деятельности предприятий.
24. Конкурентоспособность предприятия и его продукции на внешнем рынке

Понятие конкурентоспособности. Конкурентоспособность предприятия и конкурентоспособность товара: сущность и отличительные особенности. Факторы внутреннего и внешнего воздействия, обусловливающие уровень конкурентоспособности предприятия и его продукции на внешнем рынке.

Оценка конкурентоспособности предприятия в условиях интеграции в систему мировой торговли. Оценка конкурентоспособности экспортной продукции.

Пути и методы повышения конкурентоспособности предприятия и его продукции при выходе на внешний рынок.

25. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия

Содержание и задачи анализа эффективности экспортно-импортных операций.

Анализ оборотного капитала, вовлечённого вовнешнеэкономическую деятельность, и оценка его результатов. Кругооборот средств, вложенных в товары. Кругооборот средств, находящихся в расчётах. Среднегодовые остатки оборотных средств. Число оборотов оборотного капитала. Продолжительность одного оборота.

Анализ накладных расходов по экспорту и импорту. Относительный уровень накладных расходов в белорусских рублях. относительный уровень накладных расходов в валюте. Изучение факторов, оказывающих влияние на изменение каждой статьи накладных расходов.

Оценка эффективности экспортно-импортных операций. Экономическая целесообразность осуществления экспорта продукции. Показатель экономической эффективности. Факторы, оказывающие влияние на изменение показателя эффективности экспортной деятельности. 

Оценка эффективности импортных операций

Оценка рациональности использования оборотного капитала в экспортно-импортных операциях. Коэффициент отдачи оборотного капитала.

Информационно-методическая часть

Перечень практических занятий

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития

2. Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности 

3. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

4. Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь

5. Совместные предприятия как форма внешнеэкономической деятельности

6. Международное инвестиционное сотрудничество

7. Предпосылки создания и развития свободных экономических зон

8. Международные торговые сделки

9. Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
10. Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров 

11. Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки
12. Процесс выполнения контрактов международной поставки товаров
13. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг
14. Международные операции купли-продажи научно-технической продукции
15. Внешнеторговые посреднические операции 

16. Франчайзинг как метод развития международного бизнеса 

17. Роль государства в управлении внешнеэкономической деятельностью
18. Организационно-правовые основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь
19. Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
20. Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности
21. Система валютного регулирования внешнеэкономической деятельности
22. Внешнеторговые расчёты в составе внешнеэкономической деятельности

23. Управление внешнеэкономической деятельностью производственного предприятия

24. Конкурентоспособность предприятия и его продукции на внешнем рынке

25. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия
Формы контроля знаний

1.Тестовые задания

2.Реферативные работы

3.Контрольные работы

Темы тестовых заданий 

Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития
1. Отметить основные рыночные закономерности, которым подчиняется мировая экономика, являясь рыночной системой:

1) это система, определяемая спросом;

2) развитие происходит на основании НТП;

3) развивается, переходя от равновесного состояния к неравновесному;

4) это система, определяемая предложением;

5) способом существования являются кризисы и динамический рост;

6) развитие происходит на основании экономических и политических решений правительств стран.

2. Совокупность взаимодействующих национальных экономик всех стран мира и международных экономических отношений – это:

1) мировой рынок;

2) мировое хозяйство;

3) мировая экономика.

3. Открытая экономика предполагает:

1) целостность экономики;

2) организацию зон совместного предпринимательства;

3) благоприятный инвестиционный климат;

4) разумную доступность внутреннего рынка для притока иностранных капиталов;

5) национальное хозяйство как единый экономических комплекс, интегрированный в мировое хозяйство;

6) активное использование современных форм совместного предпринимательства;

7) стирание национальных границ;

8) организацию единого экономического пространства с зарубежными странами.

4. Отметить основные факторы, влияющие на степень открытости национальной экономики:

1) роль страны в международном производстве;

2) объем внутреннего рынка;

3) уровень экономического развития страны;

4) удельный вес базовых отраслей промышленности в структуре экономики;

5) уровень экспортных и импортных таможенных пошлин.

5. С 1993 года ЕС – это:

1) Европейское Сообщество;

2) Европейское экономическое сообщество;

3) Европейский Союз;

4) Европейский экономический союз;

5) Европейский экономический и таможенный союз.

6. Хозяйственное объединение, состоящее из головной (родительской, материнской) компании и зарубежных филиалов, причем головная компания контролирует деятельность входящих в объединение предприятий путем владения долей (участием) в их капитале, называется:

1) стратегический альянс;

2) монополистическое объединение;

3) холдинг;

4) картель;

5) ТНК.

7. Почти все крупнейшие ТНК по национальной принадлежности относятся к «триаде» - трем экономическим центрам нашей планеты:

1) АТР;

2) США;

3) Китай;

4) ЕС;

5) Япония;

6) СНГ.

Международные организации и их роль в регулировании внешнеэкономической деятельности
1. Отметить три ведущих торгово-экономических блока в мире:
1) СНГ;

2) НАТО;

3) ЕС;

4) ООН;

5) МБРР;

6) НАФТА;

7) СЭВ;

8) АТР;

9) США;

10) АТЭС;

11) ЮНИДО.

2. Первые международные экономические организации появились:
1) в начале XIX в.;

2) в начале XX в.;

3) в середине XX в.
3. К всемирным международным экономическим организациям не относится:
а)
Всемирная торговая организация;
б)
Западно-африканский банк развития;
в)
Международный валютный фонд;
г)
Межамериканский банк развития.
4. Международные организации, решения которых адресуются непосредственно экономическим субъектам участвующих государств, — это:
а)
межгосударственные организации;
б)
наднациональные организации.
5. Учитывая роль международных организаций в решении глобальных проблем человечества, указать основные (установить соответствие):
Цель ООН

Задача ООН
Приоритетные сферы деятельности ООН

а)
содействовать экономическому и социальному прогрессу всех народов;
б)
содействовать мировому политическому процессу;
в)
осуществлять международное сотрудничество в решении глобальных и международных проблем экономического порядка;
г)
осуществлять координацию и управление военными конфликтами;
д)
осуществлять научную и экономическую поддержку НТП;
е)
экономическая сфера деятельности;
ж)
социальная сфера деятельности;
з)
политическая сфера;
и)
сфера науки и культуры.

6. Отметить основные сферы деятельности ЭКОСОС как одного из основных подразделений ООН:
а)
политика;
б)
наука и культура;
в)
экономика;
г)
социальная сфера.

7. Перечислить специализированные учреждения при ООН, указать их название, основные задачи (направления деятельности) (установить соответствие):
1) ЮНИСЕФ;
А. Организация по вопросам образо-

вания, науки и культуры;

2) ЮНЕСКО;
Б. Продовольственная и сельскохо-



зяйственная организация ООН;

3) МОТ;


В. Всемирный продовольственный союз
4) МЭС;


Г. Международная организация труда;
5) ЮНИДО;


Д. Международный союз электросвязи;
6) ВОЗ;



Е. Международная организация здраво





охранения
7) ФАО;
8) ПРООН;
9) ЕЭК;
10) ВПС.
· развитие международного сотрудничества в области образования, науки, культуры;

· сбор, обобщение и анализ информации по вопросам питания, природопользования, рыболовства;

· подготовка медицинских кадров, координация медицинских и биологических исследований, обмен медицинскими знаниями, сотрудничество в области фармокологии;

· разработка международных конвенций и рекомендаций по вопросам труда и прав профсоюзов;

· организация эффективного международного сотрудничества в области всех видов электросвязи, включая радио и телевидение.

8. Деятельность ЮНКТАД направлена на развитие:
1) международного НТП;
2) международных средств связи;
3) международной торговли;
4) культурной среды;
5) искусства;
6) промышленного сотрудничества;
7) решение проблем развивающихся стран.
9. Отметить филиалы МБРР:
1) MAP;

2) МВФ;

3) МФК;

4) ЕБРР;

5) Всемирный (Мировой) банк;

6) СДР.
10. Кредитная политика МБРР ориентируется на интересы:
1) государственного капитала;

2) частного капитала;

3) ассоциированного капитала;

4) корпоративного капитала.
11. Группу Всемирного (Мирового) банка образуют следующие структуры:
1) МВФ;

2) МФК;

3) ЕБРР;

4) МАР;

5) МБРР;

6) ОЭСР.
12. Функциями Международного валютного фонда, в отличие от Всемирного банка, являются:
а)
кредитование государственных органов стран-участниц, не зависимо от их уровня развития;
б)
кредитование государственных органов и компаний только стран-участниц с развивающейся и переходной экономикой;
в)
предоставление средне- и долгосрочных кредитов государст​вам-членам с целью их экономического роста и интеграции в си​стему мирохозяйственных связей;
г)
предоставление кратко- и среднесрочных кредитов с целью устранения валютных затруднений государств-членов, вызывае​мых серьезным дефицитом их платежного баланса.
13. Какая организация создана вместо ГАТТ:
1) МОТ;

2) ВТО;

3) МВФ.
14. Режим наибольшего благоприятствования — это:
1) национальный режим внешней торговли;
2) льготный режим международной торговли
3) режим внешней торговли, когда государства на взаимной основе предоставляют друг другу те же условия внешнеторговых операций, которые применяются или будут применяться и к третьим странам;
4) нормальные возможности для взаимной торговли.

Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство
1. К направлениям внешнеэкономической деятельности не относится:

а)
внешняя торговля:

б)
коммерческие сделки между резидентами страны;

в)
международное движение капитала;

г)
международная миграция рабочей силы.

2. Внешнеторговый оборот страны — это:
а)
весь экспорт страны, за исключением гуманитарных поставок и помощи;
б)
сумма экспорта и импорта;
в)
все экспортные поставки;
г)
весь экспорт, за исключением необлагаемых налогом товаров.

3. Выделите основные формы организации международной торговли:
а)
сделки купли-продажи;
б)
ссудные организации;
в)
аукционная торговля;
г)
бартерные сделки;
д)
биржевая торговля.

4. Вывоз ранее ввезенных товаров, не подвергшихся переработке в данной стране, — это:
а)
экспорт;
б)
импорт;

в)
реэкспорт;

г)
реимпорт.

5. Если законодательным образом будет установлена квота на ввоз товаров, то:

а)
от этого выигрывают местные производители, но проигрывают местные потребители;

б)
от этого выигрывают местные потребители, но проигрывают местные производители;
в)
никто и ничего не выигрывает.

6. Экспортёры товаров выигрывают, если:

а)
в стране увеличиваются инфляционные процессы;

б)
в стране уменьшаются инфляционные процессы;
в)
цены на экспортную продукцию остаются неизменными.
Совместные предприятия как форма внешнеэкономической деятельности
1. Совместные предприятия могут быть созданы:
а)
только юридическими лицами;
б)
только физическими лицами;
в)
как юридическими, так и физическими лицами.
2. Управление совместным предприятием осуществляется:
а)
равным числом представителей обеих сторон;
б)
той стороной, которая внесла большую долю в уставный фонд предприятия;
в)
правильного ответа нет.
3. Основой для функционирования совместных предприятий в Республике Беларусь является:
а)
Банковский кодекс;
б)
Инвестиционный кодекс;
в)
Гражданский кодекс.
4. Учредители совместного предприятия имеют право вносить вклады в уставный фонд:
а)
только в денежной форме;
б)
только в неденежной форме;
в)
как в денежной, так в неденежной формах.
5. Уставный фонд совместного предприятия может быть объявлен:
а)
только в долларах США;
б)
в долларах США и денежных единицах Республики Беларусь;
в)
в денежных единицах Европейского союза.

6. Минимальный размер уставного фонда совместного предприятия составляет:
а)
35 000 тыс. дол. США;
б)
20 000 тыс. дол. США;
в)
100 000 000 млн бел. руб.
7. Совет Министров Республики Беларусь или уполномоченный им республиканский орган государственного управления (Министерство иностранных дел) вправе увеличивать срок формирования уставного фонда совместного предприятия по причине:
а)
численности работников;
б)
импорта продукции;
в)
желания учредителей СП.
8. Регистрацию совместных предприятий в Республике Беларусь осуществляет:
а)
Министерство промышленности;
б)
Министерство иностранных дел;
в)
Министерство торговли.
9. Совместные предприятия по количеству стран-участниц могут быть:
а)
трехсторонними СП;

б)
только двухсторонними СП.
Международное инвестиционное сотрудничество
1. Прямые иностранные инвестиции могут осуществляться в форме:
а)
торговых кредитов;

б)
финансового лизинга;

в)
трансграничных стратегических партнерств;

г)
создания дочерних компаний.

2. Портфельные иностранные инвестиции могут осуществляться в виде инвестиций:
а)
в долевые ценные бумаги;

б)
долговые ценные бумаги;
в)
акционерные ценные бумаги;
г)
все ответы верны.
3. Режим наибольшего благоприятствования предусматривает:
а)
предоставление страной-реципиентом более льготных условий инвесторам одной страны по отношению к инвесторам других стран;
б)
обеспечение страной-реципиентом таких же благоприятных условий для иностранных инвесторов, как и для национальных;
в)
недопущение дискриминации со стороны страны-реципиента по отношению к иностранным инвесторам.
4. В качестве прямых инструментов государственного регулирования иностранных инвестиций выступают:
а)
ограничения, связанные с наймом местной рабочей силы;
б)
законодательные ограничения на долю иностранной собственности;
в)
определение максимальной доли иностранной собственности в компании, отдельных отраслях;
г)
требования сертификации товаров.
5. К финансовым стимулам, используемым при реализации политики стимулирования притока иностранных инвестиций, относятся:
а)
инвестиционные и реинвестиционные скидки;
б)
снижение ставки налога на прибыль;
в)
гарантии и предоставляемые займы;
г)
увеличение амортизационных отчислений;
д)
гарантированные экспортные кредиты;
е)
налоговые кредиты;
ж)
правительственное страхование льготных кредитов;
з)
верны ответы б), в) и г);

и)
верны ответы в), д) и ж).
6. К фискальным льготам, служащим основным видом стимулирования инвестиций, относятся:
а)
снижение экспортных пошлин;
б)
увеличение амортизационных отчислений;
в)
субсидирование расходов на создание или реконструкцию инфраструктуры инвестиционных проектов;
г)
налоговые кредиты;
д)
верны ответы а), б) и г);
е)
верны ответы б) и в).
7. Региональное регулирование движения иностранных инвестиций осуществляется следующими соглашениями:
а)
соглашения интеграционных объединений стран;
б)
Пакт Евро-Арабского соглашения;
в)
Международный кодекс поведения при передаче технологий;
г)
соглашение об общем рынке стран Южного конуса (МЕРКОСУР);
д)
соглашение по торговым аспектам инвестиций (ТРИМС);
е)
соглашение по торговым аспектам защиты прав интеллектуальной собственности (ТРИПС).
8. Международное регулирование движения иностранных инвестиций осуществляется такими международными экономическими организациями как:
а)
МЦУИС;
б)
МОТ;
в)
МАГИ;
г)
МБРР;
д)
ВТО;
е)
МОИС;
ж)
МФК.
9. Функциональная роль МАГИ в международном регулировании движения иностранных инвестиций состоит:
а)
в выполнении функции международного арбитра по устранению разногласий между иностранным инвестором и принимающей стороной;
б)
содействии увеличению притока инвестиций в развивающиеся страны через предоставление гарантий инвестиций;
в)
проведении исследований, сборе и распространении информации для содействия инвестициям;
г)
предоставлении технической помощи странам и проведении консультаций по инвестиционным вопросам;
д)
страховании инвесторов от некоммерческих рисков;
е)
все ответы верны.
10. К некоммерческим рискам относятся:
а)
экспроприация инвестиций;
б)
опасность политических переворотов;
в)
обвальное падение курсов акций;
г)
отмена конвертируемости валюты;
д)
опасность национализации;
е)
ограничение экспорта на рынки, контролируемые держателями контрольного пакета акций;
ж)
нарушение контракта (в случае невозможности получения компенсации через арбитраж).
Предпосылки создания и развития свободных экономических зон
1. К характерным чертам свободных экономических зон можно отнести:
а)
налоговые и таможенные преференции и стимулы;
б)
административные льготы;
в)
либерализацию денежно-валютных отношений;
г)
все ответы верны.
2. Режим свободной таможенной зоны предполагает:
а)
ввоз продукции иностранного производства (товаров, оборудования, комплектующих) на территорию зоны без обложения таможенными пошлинами и других видов регулирования импорта;
б)
при импорте продукции из СЭЗ на внутренний рынок она облагается таможенной пошлиной и другими видами сборов, как и продукция, ввозимая из-за рубежа;
в)
при импорте продукции, прошедшей переработку на территории СЭЗ, на внутренний рынок, таможенная пошлина и другие виды сборов взимаются только с импортного компонента продукции;
г)
все ответы верны;
д)
верны ответы а) и б).
3. Обязательным зоны является:
а)
наличие крупного научно-исследовательского центра или университета;
б)
доступ к венчурному капиталу, ориентированному на большие риски;
в)
финансовая поддержка государства;
г)
все ответы верны;
д)
 все ответы неверны.
4. Развивающиеся страны, как и все страны с переходной экономикой, при создании СЭЗ сталкиваются с проблемами:
а)
больших финансовых затрат на обустройство территории зон;
б)
недоверия потенциальных инвесторов;
в)
согласования законодательства СЭЗ с требованиями ВТО;
г)
все ответы верны.
5. Банковская система СЭЗ:
а)
входит в национальную банковскую систему и строится в соответствии с общенациональным законодательством;
б)
имеет более либеральное законодательство и традиционные два уровня;
в)
 имеет более либеральное законодательство и традиционные три уровня;
г)
все ответы неверны.
6. Наибольшее стимулирующее воздействие на потенциальных инвесторов СЭЗ оказывают:
а)
административные преференции и стимулы;
б)
инвестиционные гарантии;
в)
размеры территории свободной зоны;
г)
развитость национальной экономики страны — учредителя СЭЗ;
д)
все ответы верны.
7. Какую из предпосылок успешного формирования СЭЗ нельзя отнести к обязательным:
а)
географическое расположение территории СЭЗ;
б)
природные условия;
в)
разработанность зонального законодательства;
г)
организационную предпосылку;
д)
верны ответы а) и б).

8. Налоговые каникулы, предоставляемые резидентам СЭЗ:
а)
представляют собой частичное или полное освобождение от выплаты налогов на определенный срок;
б)
представляют собой снижение ставок налогов;
в)
оказывают наибольшее стимулирующее воздействие на начальных этапах инвестирования;
г)
включают в себя ускоренную амортизацию;
д)
верны ответы а) и в).
9. К основным характеристикам СЭЗ стран с переходной экономикой можно отнести:
а)
наличие тенденции к расширению границ, увеличению масштабов торгово-производственной деятельности;
б)
постоянный процесс либерализации особого режима управления СЭЗ для иностранных инвесторов;
в)
большая торгово-промышленная диверсификация деятельности свободных зон в процессе их функционирования, тенденцией к комплексному развитию;
г)
являются «генератором занятости» в этих странах;
д)
все ответы верны.
Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности
1. Лицензии на использование технологии бывают:
а)
исключительные;
б)
исключительные и неисключительные;
в)
исключительные, простые и полные;
г)
исключительные и полные.

2. Юридическое лицо, приобретающее у собственника изобретений, патентов лицензию на право их использования в определенных пределах, называется:
а)
лицензиаром;
б)
лицензиатом;
в)
лицензиатором.

3. Разрешение продавца на использование другим лицом - покупателем изобретения технологических знаний, технологии, производственного опыта, секретов производства, торговых марок, которые необходимы для производства коммерческой и иной продукции в течение определенного срока за обусловленное вознаграждение, - это:
а)
патент;
б)
лицензия;
в)
авторское свидетельство;
г)
договор;
д)
лизинг.

4. Непатентованное научно-техническое достижение и производственный опыт конфиденциального характера - это:
а)
патент;
б)
лицензия;
в)
авторское свидетельство;

г)
ноу-хау;

д)
лизинг.

5. Предметом рынка лицензий выступают:
а)
патентные лицензии;
б)
беспатентные лицензии;
в)
технологии;
г)
технологические разработки;
д)
информация конфиденциального характера.

6. К правовым формам защиты технологии относятся:

а)
лицензия;

б)
патент;

в)
торговая марка;

г)
все ответы верны.

7. Программы международного технического содействия могут осуществляться в форме:

а)
технологических грантов;

б)
лицензионных соглашений;

в)
продажи патента;

г)
софинансирования НИиОКР;

д)
верны ответы а) и д).

Внешнеторговые посреднические операции

1. Укажите, в каких случаях прибегают к услугам посредников при реализации товаров:

а)
на рынках малой емкости;
б)
при продвижении новых товаров;
в)
при отсутствии в стране-импортере собственной сбытовой сети;
г)
когда рынок монополизирован крупными торгово-посредническими фирмами.
2. Как называется посредник, находящийся в стране импортера, который получил исключительное право на закупку и продажу за свой счет определенного товара на определенной территории:
а)
импортная фирма;
б)
дилер;
в)
дистрибьютор;
г)
комиссионер;
д)
товарный агент.

3. Как называется посредник, который не покупает продукцию в свою собственность и не продает ее от своего имени, а оказывает содействие в заключении сделок от имени и за счет экспортеров:
а)
комиссионер;

б)
торговый агент;
в)
сбытовой посредник - дилер;
г)
дистрибьютор.

4. Посредник, который действует за свой счет и от своего имени, называется:
а)
комиссионером;
б)
торговым агентом;
в)
сбытовым посредником — дилером.
5. Посредник, который покупает товары от своего имени, но за счет и по поручению комитента за оговоренное вознаграждение, называется:
а)
комиссионером;
б)
торговым агентом;
в)
сбытовым посредником-дилером;
г)
дистрибьютором.
6. Оговорка об исключительном праве в посредническом соглашении означает, что:
а)
экспортер имеет исключительные права на реализацию своей продукции;
б)
посредник получает исключительное право на реализацию продукции экспортера;
в)
посреднику предоставляется исключительное право выбирать продукцию экспортера.
Темы реферативных работ

1. Предпосылки развития и становления мирового хозяйства.
2. Современный уровень развития мировой экономики.
3. Опыт создания и проблемы развития еврорегионов на территории Республики Беларусь.
4. Оффшорный бизнес и налоговые гавани.
5. Место и роль Республики Беларусь в системе мирохозяйственных связей.
6. Организация Объединённых Наций: структура и основные направления обеспечения сотрудничества в области экономического и социального развития стран мира.

7. Структура управления Всемирной торговой организацией.

8. Порядок присоединения к Всемирной торговой организации.

9. Опыт присоединения к Всемирной торговой организации стран СНГ.

10. Проблемы обеспечения конкурентоспособности белорусской продукции (на примере отрасли) в условиях вступления во Всемирную торговую организацию.

11. Внешнеэкономическая деятельность как система отношений.
12. Виды внешнеэкономического сотрудничества и их влияние на формирование национальной экономики.
13. Объективные предпосылки формирования и значение внешнеэкономических связей для экономики Республики Беларусь.
14. Экспорт как приоритет развития национальной экономики.
15. Основные аспекты реализации программы импортозамещения хозяйствующими субъектами Республики Беларусь.
16. Приоритетные направления и формы интеграции Республики Беларусь в систему мирохозяйственных связей.
17. Организационно-правовые формы субъектов внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
18. Торговые дома и их роль в развитии экспорта Республики Беларусь.
19. Организации, содействующие развитию внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
20. Обоснование необходимости создания совместных предприятий.
21. Опыт и пути развития совместных и иностранных предприятий в Республике Беларусь.
22. Особенности процессов международного инвестирования на современном этапе.
23. Политика международного инвестирования государства.
24. Наднациональное регулирование иностранных инвестиций.
25. Анализ состояние и перспективы развития инвестиционной деятельности в Республике Беларусь.
26. Анализ влияния инвестиционного климата на состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
27. Анализ опыта развития свободных экономических зон в различных странах мира.
28. Проблемы функционирования и перспективы развития свободных экономических зон на территории Республики Беларусь (на примере ……).
29. Инвестиционные проекты и особенности их реализации на территории свободных экономических зон (на примере инвестиционного проекта в рамках СЭЗ Республики Беларусь).
30. Контрагенты на мировом рынке и принципы их подбора.
31. Организационная подготовка переговоров с инофирмами при заключении контракта.
32. Методика и тактика ведения личных переговоров.
33. Деловой протокол и этикет.
34. Современное состояние международного рынка услуг.
35. Инжиниринговые и консалтинговые услуги: особенности организации и перспективы развития в Республике Беларусь.
36. Проблемы развития рынка лизинговых услуг в Республике Беларусь и пути их решения.
37. Проблемы и перспективы развития въездного туризма в Республике Беларусь.
38. Современное состояние рынка рекламно-информационных услуг в Республике Беларусь и его влияние на развитие внешнеэкономической деятельности субъектов хозяйствования.
39. Посреднические операции в международной коммерческой практике: современное состояние и тенденции развития.
40. Товарные биржи в мировой практике: виды, функции, организационные основы работы.
41. Международная аукционная торговля: понятие, организация и процедура проведения аукционов.
42. Организация выставок и ярмарок, обслуживающих международный товарооборот.
43. Государственное стимулирование и меры содействия экспортёрам в Республике Беларусь.

44. Методы нетарифных ограничений внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

45. Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

46. Международная валютная система и валютные отношения.

47. Валютная система Республики Беларусь.

48. Государственное регулирование валютно-кредитных отношений в мировой практике.

49. Механизм и особенности осуществления сделок купли-продажи валюты на территории Республики Беларусь.

50. Платёжный баланс Республики Беларусь.

51. Корреспондентские отношения в международных банковских связях.

52. Вексель как инструмент коммерческого кредита.

53. Современные тенденции развития безналичных расчётов посредством банковских пластиковых карточек.

54. Конкурентоспособность белорусских товаров при вступлении во Всемирную торговую организацию.

55. Оценка конкурентоспособности продукции лесного комплекса.

56. Оценка конкурентоспособности продукции машиностроения.

57. Оценка конкурентоспособности химической и нефтехимической промышленности.

Темы контрольных работ 

1. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство.
2. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг.

3. Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности.

4. Внешнеторговые расчёты в составе внешнеэкономической деятельности.
Рекомендуемая литература
Основная
1 Об утверждении Национальной программы развития экспорта на 2006–2010 гг.: постановление Совета Министров Республики Беларусь от 30 сент. 2005 г., № 1081 // Национальный реестр правовых актов Республики Беларусь. – 2005. – № 158, 5/16590.

2 Об экспортном контроле: закон Республики Беларусь от 6 янв. 1998 г., № 130–З // Ведамасці Вярхоўнага Савета Рэспублiкi Беларусь. – 1998. – № 7. – Ст. 87.

3 О государственном регулировании внешнеторговой деятельности: закон Республики Беларусь от 25 нояб. 2004 г., № 347 – 3 // Национальный реестр правовых актов Республики Беларусь. – 2004. – № 2/1096.

4 Войтихов, А.Д. Внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие для вузов / А.Д. Войтихов. - Мн.: Равноденствие, 2005. - 176 с.

5 Дадалко, В.А. Мировая экономика: учеб. пособие для вузов / В.А. Дадалко. - Мн.: Ураджай, интерпрессервис, 2001. - 592 с.

6 Покровская, В. В. Организация и регулирование внешне​экономической деятельности : учеб. для студентов вузов / В. В. Покровская. – М.: Юристъ, 2002. – 456 с.

7 Соркин, С.Л. Внешнеэкономическая деятельность предприятия: экономика и управление: учеб пособие / С.Л. Соркин. – Мн.: Соврем. шк., 2006. – 283 с.

8 Стровский, Л.Е. Внешнеэкономическая деятельность предприятия: пособие для вузов / Л.Е. Стровский. - М.: ЮНИТИ, 2003. - 432 с.

9 Турбан, Г.В. Внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие для вузов / Г.В. Турбан. - Мн.: Выш. шк., 1999. - 211 с.

10 Турбан, Г.В. Внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие для вузов / Г.В. Турбан. - Мн.: БГЭУ, 2007. - 319 с.

11 Гражданский кодекс Республики Беларусь: с изм. и доп. по состоянию на 20 мая 2003 г. - Офиц. изд. Мн.: НЦПИ Беларуси, 2003. - 301 с.. - Мн.: Амалфея, 2004. – 350 с.
12 
Инвестиционный кодекс Республики Беларусь: принят Палатой представителей 30 мая 2001 г. : одобр. Советом Респ. 8 июня 2001 г. - Мн.: Амалфея, 2005. – 83 с.
13 Об утверждении Государственной программы «Качество» на 2007–2010 гг.: постановление Совета Министров Республики Беларусь от 23 авг. 2007 г., № 1082 // Национальный реестр правовых актов Республики Беларусь. – 2007. – № 236, 5/25832.
Дополнительная
14 Алейников, С. Л. Нетарифное регулирование в Республике Беларусь. Меры экономической политики/ С.Л. Алейников, Ю.М. Станкевич. - Мн.: РУП «Белтаможсервис», 2004. – 158 с.
15 Василенко, И. Л. Административно-государственное управление в странах Запада: США, Великобритания, Франция, Германия/ И.Л. Василенко. - М.: Логос, 1998. – 202 с.
16 Внешнеэкономическая деятельность: учеб. для студентов учреждений сред. проф. образования. 2-е изд.; под ред. Б.М. Смитиенко, В. К. Поспелова. - М.: Издат. центр «Академия», 2004. – 350 с.
17 Внешняя торговля Гомельской области: статистический сборник //Министерство статистики и анализа Республики Беларусь, Гомельское областное управление статистики. – Гомель, 2007. - 110 с.

18 Всемирная торговая организация: Беларусь на пути в ВТО: науч. издание / В.Ф. Медведев [и др.]; под науч. ред. В.Ф. Медведева. - Мн.: Право и экономика, 2002. – 143 с.
19 Всемирная торговая организация: ориентиры для экономистов и юристов: науч. издание / П.Г. Никитенко [и др.]; под науч. ред. П.Г. Никитенко. - Мн.: НО ООО «БИС-С», 2003. – 148 с.
20 Герчикова, И. Н. Международное коммерческое дело: учеб. для студентов вузов / И. Н. Герчикова. М.: Банки и биржи: ЮНИТИ, 1996. – 304 с.
21 Григорьев, Ю. А. Анализ внешнеэкономической деятельности предприятий/ Ю. А. Григорьев, А. И. Муравьев, А. Ф. Мухин. – М. : Финансы и статистика, 1991. – 144 с.

22 Дадалко, В.А. Особенности формирования и пути развития внешнеэкономической политики Республики Беларусь/ В.А. Дадалко О.Е. Максимович.- Мн.: Армита-Маркетинг, Менеджмент, 2002. - 156 с.
23 Лисневский, И.В. Таможенно-тарифное регулирование в Республике Беларусь: научно-практическое пособие / И.В. Лисневский. - Мн.: НОООО "БИП-С", 2002. - 324 с.

24 Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность Беларуси: науч. издание /А.Е. Дайнеко [и др.]; под науч. ред. А.Е. Дайнеко. -Мн.: НИЭИ Министерства экономики Республики Беларусь, 2004. - 300 с.

25 Основы внешнеэкономических знаний / под общ. ред. И.П. Фоминского. – М. : Международные отношения, 1994. – 480 с.

26 Портер, М. Международная конкуренция / М. Портер. – М. : Международные отношения, 1993. – 896 с.

27 Предприятие на внешних рынках : внешнеторговое дело / под общ. ред. С. И. Долгова, И. И. Кретова. – М. : БЕК, 1997. – 769 с.

28 Пшенко, Н. С. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности / Н. С. Пшенко. – Минск: Выш. шк., 1992. – 156 с.

29 Смит, А. Исследование о природе и причинах богатства народов / А. Смит. – М. : Соцэкгиз, 1962. – 684 с.

30 Соколов, Э.Г. Эволюция внешнеэкономических связей Республики Беларусь // Белорусская экономика: анализ, прогноз, регулирование. Экономический бюллетень НИЭИ Министерства экономики Республики Беларусь. – 2002. - №10. - С. 35-44.

31 Стрыгин, А.В. Мировая экономика : учеб. пособие для вузов / А.В. Стрыгин. - М.: Экзамен, 2001. -512 с.

32 Турбан, Г.В. Всемирная торговая организация: основы деятельности, процедуры, опыт вступления : пособие / Г.В. Турбан. - Мн.: Рэйплац, 2008. - 116 с.

33 Хвалей, В.В. Курс правовых основ внешнеэкономической деятельности : учеб. пособие для вузов / В.В. Хвалей, Я.И. Функ. - Мн.: Амалфея, 2003. - 182 с.
34 Чайковский, М. В. Моделирование экономических систем (основы математического аппарата анализа внешнеэкономической деятельности) / М. В. Чайковский, С. А. Самаль. – Мн. : ЗАО «Армита-Маркетинг, Менеджмент». – 2000. – 108 с.









